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 EXPORTER IEERSE

Avant d'exporter, I'essentiel est de bien se preparer

Alain Dutamel
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vasd d= lorgner kes mar-
A._ru}.l. Exlfneurs, |"enbre-
preneur aspirant & ['ex-
portation doil d'abord enzlyses
de [ inbéricur son entreprise
= Bst-elle prée & exporier T
Jusgue 14, |"entreprencur a
dévelappd son praduil & son
-marché mais | exporaion,
c'est une bl auire affaire =,
dit Serge Naod, président de
Maich Entreprises. spécis-
ligte en recherche de subves-
fbons, mide gouvernemeniake

i financement d'entreprises
a C'et un pen comme @ne
nouvelle entreprise : il faui
|=vesiir dans la prépanbon. =

Bon mombre d'enimeprises
ool eu |*occasion de conclure
quelques venies avec des
acheimars frangers mais elley
ne devienSenl pas Qo e
des Exportatiices & demeure,
:upubr:: d sceraliire f de
diversifier nom & la fiois lewrs
client®les

« Apeer les programmes. d°si-
de des gouvernemenis, UnE
enireprise peut Bre poiae dass
5ix ou ho mois 3 expaner,

maEs cela ne veud pas dire que
ta premédre venle est i s por-
itz | = prévient M. Nasd.

La p-u:iiriqr.hp dex pourverne-
meits du Cansda o du Chetbec
tfcile b epmreprises & s lan-
oy &l congoelie des pouvemax
muarchds b I Emurgn‘ A Ontzren
comme & Cuébec, les pro-
grammes d"sde 0 déweloppe-
meni des exponations somt
mombreus & varids. En wérisd
ilym pes d"sctions SIEEIEgY-
fjues ga'"un entrepreneur p.rrﬁt
ENgager mn:. recownr, 511 le
dészire, § 'vn ou I'aaire &6t
programmes des pouverne-

menis. = DVexpénence. &
dirnis goe lo majorisé d&es en-
(nepreneurs ignonent kes pro-
grammes ' ade ou craigneni
de 5'engrger dans en proces-
U percl comme op compli-
qué , coifie be

La peéparation & 1 expora-
tion débute pas ane analyse
serrée de |'entreprise elle-
méme, de we foroes of de 565
faiblesse, of de e muod ofe-
raadi, Comment devra-t-elle
DIEANiser ses ressoisrces hu-
maines, mabérielkes el echi-
ipacs & [Mintérieur pour produine
) un codt concurrenisel dans

des marches exténisurns 7 Queis
seroe jes monimges financers
i mENT BN DEUNTE pOur pro
huare &l Evier les commandes 7

Lin pertal] am:r-:_w Iim-
faroute apparall in@ispensa-
ble. « C'est un vendew & vie
qui trawaille joar et muit =

Quil, guol, combien 7
v | faul ensure Elaboier ung

T en ciblant un sorchd
i !-.iuﬁfs rappedle M. Maad
1 faut Sonc &udier ion mar-
chi. Mais plusiears entrepre-
neurs ont peur de paver pour
obicsi une infommation profes-
sieanelle. 11 fau invessr un peu
pour avoir | Essrance gue me
déciaiors soml jadciouss. =

Ded munisires & 985 s008-
ffz 4"Etu offrest de 1 aide
PERIVES COUVT € Partle cer-
tmines. dépenses ou Esciliver be
finamcemeni d’indlialives de
prospection: dans plusieurs
domaines. bes associations
wectorielbes &1 professicnnel
bes offrent des ngjrn mmies
de formatice, des séminaires
ef des cours de formation en
cosnmerce ictemalionil

= |in entrepreneur e peul
cesmber ks propammed 3 m-
de des gourvemements, prkose
M. Musld mais ils ne sonl pa
non plas mupeeilement exclu
safs w om sair ben les uiiliser. =
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Serge Maud ;€ La majorihé
des erifeprenedrs iguarant
les programmes ' wide. »

Quand la préparation de |'en-
wepise est waffisirmenent avan-
cée, |'entreprensar pewt alor
songer & participer & des mis-
shons commercaales, des fomnes
¢t des expositions, = 51 e o
vatl de prépation = hen Eil
apmHe-L-il. alors | enimepreneur
aura des atees fealies ¢ ne
SeTA ginsi pas SUrpd 6 es pre-
midres venstes viemnent piu-
siery mais plus @rd =

Le développement d'un
chiffre d"affaares & I'exporta
huor 61 e efneprise de lom-
gue halemne gis ftquitﬂ de In
patience, de ia persévirance
et de |3 préparation_ I




